TECNICHE DI
VENDITA

¥

Descrizione e prospettive
occupazionali

II corso Tecniche di vendita insegha a
riconoscere il flusso logistico delle merci, le
classi merceologiche e i rischi specifici del
settore. | partecipanti impareranno a gestire |l
punto vendita, controllare le merci, utilizzare
strumenti e applicare tecniche di
ricevimento, assistenza e vendita ai clienti.

Al termine del percorso, superata la prova
finale, si certificano competenze per
contribuire al funzionamento del punto
vendita e al processo di vendita, ottenendo
un credito formativo per la qualifica
di "Addetto vendite".

Lattivazione dei corsi € subordinata all’approvazione
e al finanziamento da parte degli Enti competenti

In linea con il principio di Pari Opportunita sancito
dalla Legge 125/91 art. 4, si garantisce una
partecipazione paritaria tra i generi.
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Corso Re Arduino, 50

Per informazioni e iscrizioni contattare:

0124 425064
sede.rivarolo@ciacformazione.it
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